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INVESTEREN IN GOLFSPORT

COMMERCIEEL? WI1J VINDEN
HET GEWOON SOCIAAL!

Als (commerciéle) exploitant heb je nogal een imagoprobleem. Commercieel wordt vaak

uitgelegd als ‘met extreem winstbejag’ of ‘niet voor de golfsport ... maar voor het geld’. HGE

positioneert zichzelf dus liever als rentmeester in golf. We zullen enkele van onze drijfveren

toelichten en waarom wij onze commerciéle organisatie gewoon sociaal vinden.

GOLF IS TE LEUK OM NIET TE DELEN

Golfenissuperleuk. Het is niet voor niets dat erinmiddels
ongeveer 400.000 golfers in Nederland zijn.

En wat als er geen openbare (veelal commerciéle)
golfbanen zouden zijn? Wat als elke golfbaan een
gesloten verenigingsbaan (met wachtlijst) zou zijn? Als
alle golfbanen in Nederland, dit zijn er zo'n 250, er alleen
zouden zijn voor eigen golfers ofwel de leden?

Het antwoord is: Dan zouden er uiteindelijk maar
ongeveer 250.000 leden kunnen golfen. De rest van de
golfers in Nederland, dus zo'n 150.000 golfers, die af en
toe willen spelen kunnen dan alleen maar mee als ze
leden kennen, als introducé. Of, wat nu al gebeurt, ze
kunnen alleentegen hele hoge greenfeetarieven op deze
gesloten banen spelen. Je zou het dus ‘commercieel’
kunnen noemen dat wij leden niet voortrekken en bij
ons iedereen kan golfen tegen normale tarieven - wij
vinden het gewoon sociaal om eerlijk te delen!

GOLF IS TE LEUK OM HET ALLEEN BETAAL-
BAAR TE MAKEN VOOR OUDERE GOLFERS

ledereen eenzelfde bedrag laten betalen voor het golfen
en geen rekening houden met gespeelde rondes lijkt
eerlijk en sociaal. Maar is dit wel zo?

Het is natuurlijk financieel heel gunstig voor golfers
die heel veel kunnen spelen, vaak omdat ze niet meer
werken. Maar als je minder dan zestig rondes van negen
holes speelt op jaarbasis, betaal je dus ook gewoon voor
al die veel-spelers. Is dat erg?

Eigenlijk wel. Want je ziet nu al dat de gemiddelde
leeftijd van golfend Nederland stijgt. Wat ons betreft is
de enige manier om golf voor alle leeftijden betaalbaar
te maken de kosten eerlijk te verdelen: door te betalen
naar gebruik. Je zou het dus ‘commercieel’ kunnen
noemen dat wij rondes registeren en dat er voor
gespeelde rondes wordt betaald. Voor ons betekent
dit dat wij betaalbare tarieven aan iedereen kunnen
aanbieden. Dit vinden wij sociaal!
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EEN GOLFBAAN IS EEN TE WAARDEVOL
NATUURLIJK LANDSCHAP OM OVER TE
LATEN AAN TIIDELIJKE GEBRUIKERS

Een golfbaan heeft een maatschappelijke impact door
gebruik van grondoppervlakte, water, meststoffen en
gewasbeschermingsmiddelen en fungeert als habitat
voor flora en fauna. Verantwoord beheer vraagt daarom
om een evenwichtige en ruime stakeholderbenadering
waarbij ook de belangen van de lokale gemeenschap,
biodiversiteit en van werknemers worden meegewogen.
Dit vraagt om een doordachte governance: meer vanuit
de - vaak unieke - locatie en minder vanuit de sportieve
verenigingsgedachte.

Er zijn zeker golfbanen die zich inderdaad meer
maatschappelijk verantwoord opstellen. Golfbanen met
een langetermijnvisie die verder reikt dan de bestaande
groep leden. Maar wij vinden het exploiteren van
een golfbaan en de beslissingen die daarbij horen te
belangrijk om over te laten aan vrijwilligers die toevallig
op dat moment op onze golfbaan spelen. Je zou het
‘commercieel’ kunnen noemen dat wij alles in eigen
hand willen houden. Wij vinden het cruciaal voor onze
taak als rentmeester van een waardevol stuk natuur
om altijd het groter geheel en de lange termijn mee te
nemen in onze beslissingen.
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